Ziati

otelinizden

daha fazla

kazanmanin

yolu

- profesyonel otel yoneticileri icin inovatif satis kanali yénetimi




Otelinizin doluluk ve karlilik oranlarindan memnun degil misiniz

Mevcut satis kanallari ve olanaklarini kullanarak yillik
bir satis plani yaptiniz.

Buna ragmen sezon iginde arzu ettiginiz doluluk ve
karlilik oranlarina ulasmakta sikinti mi yasiyorsunuz?

Belki de artik strekli tekrarlanan
sorunlariniza bulmanizin
zamani gelmistir...



SORUN :

cok yakin tarih bosluklari

Otelinizin forecastinda ilerdeki 2-3 guin icinde bosluk
mu var?

Mevcut satis kanaliniz, siz aksiyon verseniz de, bu aksiyonu
musterinize hemen ulastirmiyor olabilir.

IATI de fiyatinizi guncelleyin,
aksiyon girin, doluluklarinizi tamamlayin.

IATI sisteminde yaptiginiz fiyat degisiklikleri aninda
tuketiciye yansir. Boylelikle fiyat avantajinizi kullanip
satiglarinizi aninda arttirabilirsiniz.



SORUN :

donemsel nakit akisi sorunlari

Otelinizin acil paraya mi ihtiyaci var?

Mevcut satis kanaliniz 6demelerinizi gecikmeli ya da vadeli yapiyor
olabilir.

Fiyatinizi analiz edin, daha rekabetci
olun, satislari kendi otelinize cekin,
paranizi giristen once alin.

IATI sistemi ile oda fiyatinizi aninda degistirebilir, daha
fazla satis yapip ustelik paranizi giristen once pesin tahsil
edebilirsiniz.

2 iati



grup oncesi ve sonrasi bosluk

SORUN : Sezon icinde biiyiik bir grup aldiniz, ama éncesi ve
sonrasi bos mu?

geceleme

Zaman

IATI fiyat ve kontenjan yonetimi sayesinde
giris ve cikis bazl ’nuzu duzenleyin,
doluluklarinizi tamamlayin.

IATI sistemi ile ihtiyaciniza en uygun aksiyonu aninda cikabilir,
doluluklarinizi istediginiz tarihlere yénlendirebilirsiniz.

= iati



SORUN :

son odalara fiyat yukseltme

Bu sene erken satiglariniz iyi gecti, acaba odalariniz
ucuza mi satildi?

Mevcut satis kanalinizda fiyatlari sezon icinde
degistiremediginiz icin odalarinizi piyasa kosullarinin altinda
bir fiyata satiyor olabilirsiniz.

IATI ile kalan odalarinizin fiyatini
aninda yukseltin ve arttirin.

IATInin etkin fiyat ve kontenjan yonetimi sayesinde daha az
kazandiginiz kanallara stop cekip, kalan odalarinizi daha yiiksek bir
fiyata satabilirsiniz.
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doluluklarda anlamsiz cukur

SORUN : Otel doluluk oraniniz ¢cok iyi ama forecastinizda
anlamsiz bir cukur mu var?

IATI’de fiyat ve kontenjan yonetimi cok

sabah 09:00°da aksiyonunuzu
girin, satislarinizi alin, aksam 17:00 de
aksiyonunuzu kapatin.
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IATI’de ihtiyaclarinizi karsilayacak ve karliiginizi daha da
arttiracak yeni trinler cok yakinda hizmetinizde olacak.

Musterilerinize ucak bileti, havaalani
transfer, ara¢ kiralama ve tur hizmetleri de
sunabileceginiz gelismis arayiz.

Otelinizin web sitesi izerinden musterilerinize
dinamik paket urinleri sunabileceginiz web
arayuzul.

Otelinizde konaklamakta olan miisterilerin
tatillerinin uzatilmasi veya erken sonlandirilmasi
sonucu tesisinizin karliiginin ve miusteri
memnuniyetinin arttirimasina yoénelik araclar.
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siz de daha fazla icin hemen
Iati sistemine uye olun

size en yakin IATI temsilcisine ulagsmak icin :

Oya YURTSEVER Eralp KIDER
0530371 41 05 0 530 371 41 11
Umut DEMIR Orcun SOMAKLAR
0530 371 41 00 0 530 320 8997
Sebnem SONMEZ Sevan OHANYAN
0530 371 41 12 0 530 322 97 68

hotelsupport@iati.com
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